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Cargotecista tulee Hiab 
transaktioiden* jälkeen

Existing Cargotec shareholders

Suunniteltu rakenne transaktioiden* jälkeen

100% 100% 

2024

2025 Kalmar Hiab

Kalmar
1.7. alkaen 
itsenäinen 
pörssiyhtiö Hiab

Solution for 
MacGregor

Cargotec

Cargotecin osakkeenomistajat 30.6.2024

Ratkaisu* 
MacGregorille

*Lisätietoja mahdollisesta transaktiosta ja sitä koskevasta arvioinnista annetaan aikanaan prosessin edetessä. Mahdollisten transaktioiden 
aikataulu voi muuttua. Suunnitellut toimenpiteet ovat ehdollisia tavanomaisille paikallisille laeille ja säädöksille sekä yhteistoimintaelinten 
kuulemisille. 



Hiabin esittely
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Built to perform

Globaali kuormankäsittelylaitteiden asiantuntija 
vakuuttavalla taloudellisella profiililla

Liikevaihto

1 787 MEUR

Vertailukelpoinen liikevoitto

252 MEUR / 14,1 %

Huoltopisteet

>3 000

Sijoitetun pääoman tuotto

30,7 %

Henkilöstö 1

+3 800

10 vuoden liikevaihdon CAGR

+7,8 %

MARKKINOIDEN #1 TAI #2 KAIKISSA SEGMENTEISSÄ

Liikevaihdon 
maantieteellinen 

jakauma1

Huoltoliike-
toiminnan osuus 

liikevaihdosta

Vuoden 2023 avaintiedot

1 Henkilöstön määrä vuoden 2023 lopussa 5

Hiab investor presentation

APAC 8 %

AMER 39 % EMEA 53 %

Huoltopalvelut 25 %

Laitteet 75 %



Built to perform

Ymmärrämme keskeisten toimialojen erikoistarpeet 

Vähittäiskauppa & jakelu

Erikoislogistiikka

Jätehuolto & kierrätys Infrastruktuuri

Metsätalous

Puolustuslogistiikka

Maatalous Raideliikenne

Rakentaminen

Tuulivoima

Asteittainen laajentuminen 
uusille toimialoille 

Korkeat markkinoille tulon 
esteet johtuen niche- 
loppumarkkinoista

Loppumarkkinoiden 
samanlaiset, mutta 
erikoistuneet tarpeet

Hajautetut 
asiakastoimialat 
vakauttavat liiketoimintaa

Hiab investor presentation
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Palvelemme monipuolista asiakaskuntaa

NPS:n nousu 20:stä 35:n viimeisen 5 vuoden aikana

Monipuolinen asiakaskunta… … jossa alhainen keskittyneisyys…

1 Johdon arvio

Muu

Julkinen & puolustus-
logistiikka

Metsä- & 
maatalous

Jäte & 
kierrätys
Vuokraus

Logistiikka

Infrastruktuuri & 
rakentaminen

Vähittäiskauppa 
& jakelu

Liikevaihto/
asiakassegmentti1

Muu Top 10
~18 %

… ja useita asiakastyyppejä

Yksittäiset kuorma-auton omistajat

Fleet-asiakkaat

Vuokraus

Liikevaihto 
asiakkaittain

Hiab investor presentation
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Hiab tarjoaa kuormankäsittelyratkaisuja laajalla 
tuotemerkkivalikoimalla, joka kattaa kaikenlaiset käyttötarkoitukset

HIPERFORM

MULTILIFT  GALFABHIAB  ARGOS  EFFER JONSERED  LOGLIFT ZEPRO WALTCO DEL

Huolto
Täysi tarjoama, joka kattaa asennukset, vara- ja kulutusosat 

sekä Hiabin merkkien elinkaariratkaisut

Kuormausnosturit Puutavara- & 
kierrätysnosturit

Vaihtolavalaitteet Takalaitanostimet

MOFFETT   PRINCETON

Hiab investor presentation Built to perform
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Markkinoiden johtavaa innovaatiota brändeillä, jotka ovat määrittäneet historiaa
Rakennettu edelläkävijyyden pohjalle

“HALUAN…”

Keksi hydraulipumpulla varustetun 
kuormausnosturin, joka mullisti 
kuormankäsittelyn

Keksi ajoneuvotrukin Keksi hytillisen puutavaranosturiin ja 
taittuvan metsänosturin

HIABin MOFFETTin LOGLIFTin

Hiab investor presentation
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Kevyen taserakenteen toimintamalli ja globaali ulottuvuus

Kevyen taserakenteen toimitusketju
Oma kokoonpano keskeisillä markkinoilla Euroopassa 
ja Yhdysvalloissa

Hiab toiminta-alueet Kumppanit

3 000
Myynti- ja huoltopistettä

100
Maata, joihin toimitamme

Suora ja epäsuora myynti sekä huolto
Suoramyynti yhdistettynä vahvaan kumppanuusverkostoon 
(~60 % myynnistä) mahdollistaa maailmanlaajuisen 
toiminnan

Tuotanto

Hiab equity story Built to performHiab investor presentation
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Vahva näyttö kannattavasta kasvusta, vuosina 2013–2023 keskimääräinen 
liikevaihdon kasvu yli 7 % 

+7,8 %

7,4 %2,9 % 10,8 % 13,5 % 14,5 % 11,7 % 12,6 % 11,6 % 13,0 % 14,0 % 14,1 %

Käänne Kasvustrategia Covid

Liikevaihdon 10 vuoden CAGR

Lähde: Cargotecin raportoimat taloustiedot Hiabille vuosilta 2013-2023 Liikevaihto, MEUR Vertailukelpoinen liikevoitto-% 11

Hiab investor presentation
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Rakenteelliset markkinatrendit ja menestysresepti 
tukevat kasvua

Built to perform

1 Johdon arvio

+7 % P.A+3 % P.A BKT1

Taustalla oleva talouskasvu Hiabin markkinan kasvu Hiabin menestyskaava

BKT:n kasvu

Kaupungistuminen

Ilmastonmuutos

Turvallisuus, tuottavuus ja 
toimintakelpoisuusajan  tarpeet

Työntekijäpula

Hiilidioksidipäästöjen vähentäminen

Huippuluokan palveluverkosto

Voimanlähteenä henkilöstömme intohimo 
vahvistettuna datalla ja tiedolla

Sovellus- ja segmenttikohtainen 
asiantuntemus

Fysiikkaan perustuvat ensiluokkaiset 
ratkaisut

>2X

Hiab investor presentation
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Built to performCapital Markets Day 2024 Built to perform

Menestyskaavamme asiakkaiden tuottavuuden parantamiseksi

VOIMANLÄHTEENÄ HENKILÖSTÖMME INTOHIMO

VAHVISTETTUNA DATALLA JA TIEDOLLA

SYVÄ YMMÄRRYS 
ASIAKKAISTA, TOIMIJOISTA 

JA SOVELLUSTARPEISTA
Siirrettyjen tonnien 

maksimointi useammalla 
nostolla päivässä

INNOVATIIVISET RATKAISUT 
MAHDOLLISTAVAT ENSILUOKKAISET 
FYSIIKKAAN PERUSTUVAT TULOKSET

Parempi luotettavuus 
Korkeampi tuottavuus 

Helpoin käyttää
Tarkimmin liikkuva nosturi

ENSILUOKKAINEN
HUOLTO & GLOBAALI 

KATTAVUUS
Maksimoitu käyttöaika 

Etävalvonta
Tietoa yhdistetyistä yksiköistä

Hiab investor presentation
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03 Kohokohdat ja 
taloudelliset tavoitteet 
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Built to perform

Kohokohdat

Built to perform

Markkinaykkönen tai 
-kakkonen kaikissa 
segmenteissä

1 Johtavat markkina-asemat kasvavilla 
ja houkuttelevilla keskeisillä 
toimialoilla

Valmiudet kasvaa 
markkinoita 
nopeammin

2

3

4

Jatkuva innovointi ja kohdennettu 
segmenttistrategia tukee kasvua

Tavoitteena johtavan aseman laajentaminen 
kasvavilla Pohjois-Amerikan markkinoilla

Laajan asennetun laitekannan ja liitettävyyden 
hyödyntäminen palveluliiketoiminnan kasvun  
kiihdyttämiseksi

Kannattavuuden 
parantaminen 5 Toimintamalli mahdollistaa jatkuvan tehokkuuden 

parantamisen

Kestävä arvonluonti 6 Ensiluokkainen taloudellinen profiili, lisäarvoa 
yritysostoilla

Hiab investor presentation
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Tärkeimmät tavoitteet menestyksen mittaamiseen vuoteen 2028 
mennessä

Liikevaihdon CAGR1

>7 %
Sijoitetun 

pääoman tuotto3

>25 %
Vertailukelpoinen 

liikevoitto2

18 %
Sustainability

SBTi

Built to perform

1 Syklin aikana
2 Liiketoiminta-alueena
3 Liiketoiminta-alueena, määritelty seuraavasti (Liikevoitto / Operatiivinen sitoutunut pääoma)

Hiab investor presentation
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Built to perform

Kysymykset

Aki Vesikallio
Sijoittajasuhdejohtaja
ir@hiab.com

Hiab Corporate office
Itämerenkatu 25
00180, Helsinki

Cargotec.fi
hiab.com


